
Negotiate to Win © este un atelier practic și interactiv ce ajută participanții să își
consolideze abilitățile de negociere. El se adresează profesioniștilor care negociază

atât intern, cât și extern, cu parteneri, furnizori și clienți, cu scopul de a îmbunătăți
echilibrul negocierilor. Participanții au ocazia să își rafineze abilitățile de negociere,

exersând comunicarea asertivă. De asemenea, evaluează relațiile comerciale prin

prisma potențialului pe termen lung și a intereselor comune și construiesc strategii de

abordare a conversațiilor cu stakeholderii relevanți, în contextul specific al activității
lor și pe canalele de comunicare pe care le folosesc cu predilecție.

Atelierul oferă o abordare practică a procesului de negociere, pornind de la studii

de caz și parcurgând mai multe jocuri de rol construite pe scenarii realiste, adaptate

activității participanților. Astfel ei pot exersa abilitățile necesare pentru a atinge

rezultate win win.

Roxana Moldovan este trainer și consultant Interact, cu peste

20 de ani de experiență în construirea și livrarea de cursuri și
programe de training interactive pentru companii de top din

domenii variate precum telecom, IT, bancar, sănătate,

imobiliare, FMCG, retail, construcții, servicii sau producție.

Negotiate to Win©
atelier practic și interactiv de negociere

25-26 aprilie, 9:30-17:30

Sediul OAR Bucuresti
Str. Sfântul Constantin 32, București

Organizator FacilitatorPartener

Programul Arhitect Antreprenor



Acest curs ajută participanții să dobândească abilități specifice procesului de negociere.

Cursul va cuprinde mai multe module pe parcursul celor 2 zile interactive de curs:

- Ce este negocierea

- Factorii ce influențează negocierea

- Stiluri și tactici de negociere

- Sursele de putere

Oferta specială de participare cu sprijinul Wienerberger Romania este de 1299 de lei

(TVA inclus) - doar pentru membrii OAR.

Cursul se desfășoară la sediul OAR București, str. Sfântul Constantin nr. 32, în mansardă,

locurile sunt limitate – maxim 25 persoane.

Cursul durează două zile:

joi 25 aprilie, ora 9:00- 17:00

vineri 26 aprilie, ora 9:00- 17:00

În ambele zile va exista o pauză de prânz și pauze de cafea.

La finalul cursului, participanții vor primi diplome de participare.

Cursul face parte din Programul Arhitect_Antreprenor/atelierul de business în

arhitectura ce va cuprinde diverse evenimente, ateliere și comunicări.
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